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Geschéftsidee:

DIE BERATUNGSMANUFAKTUR Von
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-
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Welche Produkte und/ oder Dienstleistungen biete ich
an? Welchen einzigartigen Kundennutzen (USP)
generiere ich mit meinem Angebot?

Angebot

plane ich? Generiere ich
einmalige oder wieder-

Preismodell Strategische Partner\

Welches Preismodell Wer kooperiert mit mir,
mein Angebot zu
erstellen und/ oder es an
die Zielgruppe zu

bringen? Was qualifiziert

meine Partner?

kehrende Zahlungen?

/

Meine Geschéftsidee

Kann ich meine Idee in einem Satz formulieren?

Meine Qualifikation & Ressourcen

Was qualifiziert mich als Griinderin? Welche
Kernkompetenzen bieten ein Alleinstellungsmerkmal?
Welche zusditzlichen Ressourcen habe bzw. benétige ich?
Personen, physische & geistige Ressourcen und/ oder
finanzielle Ressourcen?

-
p

NS

Umsatz

Welches sind die Hauptumsatzbringer meines Angebots?

Datum:

4 )

Wer ist meine Zielgruppe? Wer hat einen einzigartigen
Nutzen durch mein Angebot? Wessen Problem I6se ich?

N /
~N

Kommunikationswege

Kunden

Vertriebskanale

Wie kann die Zielgruppe
mein Angebot erwerben
und erhalten? Welche Art
der Kundenbeziehung
pflege ich vor, wihrend
und nach dem

\ Angebotserwerb? /

Wie erféhrt meine
Zielgruppe von meinem
Angebot? Wie halte ich
Kundenkontakt vor und

nach dem
NS

Angebotserwerb?

/

~

Kosten

Welche Kosten entstehen durch die Angebotserstellung und die Umsatzgenerierung?
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